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René Bart – akkreditierter platinn-Coach

Coaching eines Unternehmens am

Beispiel der André Gueissaz SA
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• Weil KMU chronisch während ihren ganzen Lebenszyklen bestimmte Bedürfnisse haben.

Weshalb die Beziehung platinn – André Gueissaz SA?
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Prozess

• Weil KMU dank platinn Anerkennung für ihren Mehrwert geniessen.

Angebot

Prozess

• André Collomb

• Reuge Music SA (1994)  Valtronic SA (2004)  André Gueissaz SA (1998, 2012–2014)

Prozess

Kunde
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Welche Innovationsprojekte wurden realisiert?

9. November 2017 3Cas AGSA pour regiosuisse

Kadenz

Probleme

Kadenz

x2

Probleme

x4

On a payé toute la longueur de la scie !!!

Wenn die Kadenz verdoppelt

wird, sollte vermieden werden, 

dass sich die Probleme … 

vervierfachen!!!

AGSA (Kunststoffeinspritzung)

• Produktivität, die Ressourcen besser nutzen!

• Gesamtrendite

( 5% im 1. Jahr,  8%)

• Reduktion der Gründe für

Maschinenausfälle

• Kadenz beibehalten

• Die Steigerung der

Produktion garantieren

• Nicht-Qualität reduzieren

RTAG (Precision Parts, décolletage)

Wir kauften die Maschine für 8 Stunden/Tag!!!
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platinn und die KMU, eine Erfolgsstory?

• Geht das Bedürfnis mit einer systemischen

Sicht für eine angepasste Lösung an (4 Dienste, die Phasen)

• Schreibt nicht vor  hört zu, konfiguriert, transferiert

• Bringt Methoden, Werkzeuge und Erfahrung ein und teilt diese

• Gibt Rhythmus vor und/aber respektiert jene(n) des Unternehmens

• Misst und handelt bis zur Zielerreichung

• Bereitet die Zukunft vor und stellt die entsprechende Umsetzung

davor, während und danach sicher!

Für das KMU bedeutet eine Intervention einen Flyer weniger, eine Maschine, 

die später gekauft wird, den Jahresgewinn…

Wenn sich das KMU an den Markt wendet, erhält es für CHF 1.– eine

Leistung von CHF 1.–, es wird also zögern, das Geld einzusetzen.

Wenn sich das KMU an platinn wendet, erhält es für CHF 1.– eine Leistung

von CHF 1.84. Das macht den ganzen Unterschied. Und dieser Umstand ist

sogar noch (viel) mehr als 1.84 Wert!!

Danke SECO, danke VDK-WS für eure Vision und die Politik, die sich daraus ergibt.



Danke für Ihre Aufmerksamkeit, gerne

beantworten wir Ihre Fragen!


